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DELIVERING VALUE FOR IMPORTERS & EXPORTERS



«Quelli che s'innamorano di pratica senza
scienza son come il nocchiere, che entra in
naviglio senza timone o bussola, che mai ha
certezza dove si vada.»

Leonardo da Vinci

Lo Studio Del Sorbo intende creare valore per gli
importatoriegliesportatoriattraversolafornitura
di servizi specialistici e ad alto valore aggiunto

nel campo del commercio internazionale, al fine
di migliorare le loro performance sui mercati
internazionali

Lo Studio Del Sorbo nasce nel 1999 su iniziativa
del Dr. Domenico Del Sorbo. Allepoca, Internet
era agli albori e c'era ancora la Lira. Il processo
di integrazione monetaria era gia iniziato e una
Europa Unita, sebbene solo a livello monetario, e
la continua crescita dei Paesi dell'Est-Europa dopo
la caduta del Muro di Berlino nel 1989, non poteva
che portare ad un aumento considerevole delle
relazioni commerciali con I'estero.

L'idea, dunque, anche in relazione a interessanti
esperienze professionali e formative, era quella di
fornire servizi agli operatori di Import-Export.
Dopo inizi non proprio brillanti, nel dicembre
1999, a Bari, il Dr. Domenico Del Sorbo fu coinvolto
in una attivita formativa rivolta a giovani laureati.
Il notevole successo delliniziativa consenti allo
Studio di sviluppare, da li in avanti, numerose
relazioni con diversi enti formativi in tutta Italia
nell'area dei Pagamenti Internazionali.

Per 10annicirca, lo Studio Del Sorbo, nel frattempo
diventato Studio Del Sorbo srl, continud a
sviluppare relazioni con enti, banche, associazioni

industriali, sistema camerale nazionale e
sopratutto aziende migliorando le competenze
e definendo, con maggiore puntualita, le aree di
specializzazione.

Dopo un periodo di flessione delle attivita, dovuta
alla crisi economica mondiale iniziata negli anni
2007-2009, lo Studio Del Sorbo srl ha iniziato
a proporre al mercato servizi piu innovativi e
specialistici in linea con le esigenze di un mercato
sempre piu evoluto e complesso arrivando
anche a coordinare strutturate progettualita
formativo-consulenziali con alcune Camere di
Commercio e con ITCE-Agenzia. In particolare,
dopo le importanti certificazioni ICC ottenute
dal Dr. Domenico Del Sorbo, (ICC Certificates of
Achievement on: Introduction to Trade Finance
- Mentor 600 - Incoterms® 2010 - URC 522
and Collections - URBPO - URDG Master - ISBP
On line - DC Master - ISP Master), lo Studio Del
Sorbo srl si propone come fornitore di servizi
formativi, consulenziali e di assistenza ad elevata
specializzazione nell'area del Trade e dellExport
Finance. Attualmente, lo Studio Del Sorbo srl sta
continuando a sviluppare relazioni commerciali e
a maturare competenze sempre piu specialistiche
con uno sguardo al futuro.

Stay tuned!



Delivering value
for importers'
& exporters

Le competenze dello Studio Del Sorbo si
riferiscono alle dinamiche relative alla

gestione del rischio di credito nelle transazioni
commerciali internazionali.

« Internazionalizzazione d’impresa

» Export Management

 Incoterms® 2010

» Incassi Documentarti

* BPO (Bank Payment Obligation)

* Crediti Documentari e Stand By Letter of Credit
» Garanzie Bancarie Internazionali

* Assicurazioni del credito

* Export Financing

« Forfaiting

* Prodotti Assicurativi Sacebt e Sace Spa

Il Dr. Domenico Del Sorbo, titolare dello Studio
Del Sorbo, ha ottenuto i seguenti ICC Certificates
of Achievement:

e Introduction to Trade Finance

* Mentor 600 (UCP 600 and Documentary
Credits)

e Incoterms® 2010

* URC 522 and Collections

* URBPO (Uniform Rules for Bank Payment
Obligations)

* URDG Master (URDG 758 ICC)

* ISBP On line (ISBP 745 ICC)

* DC Master (Advanced Online Training &
Instruction in Documentary Credits)

* ISP Master (Online Training Programme in
Standby Credits and ISP98)

Il Dr. Domenico Del Sorbo, inoltre, ha ottenuto il
“TFP Professional Award” “for having provided a
top class winning answer under EBRD TFP Trade
Clinic” nella rivista Trade Exchange - Tfp - The bian-
nual Magazine about The Ebrd's Trade Facilitation
Programme, nellambito del Techical Trade Finan-
ce Forum organizzato da ICC Georgia in Thilisi il 12
Maggio 2015.
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Le aree di competenza dello Studio Del
Sorbo nell’ambito della  consulenza

sullinternazionalizzazione d’impresa sono
descritte a seguire.

Incoterms® 2010:

Scelta del termine di resa piu adeguato, impatto
sulle forme di pagamento, in particolare sui crediti
documentari, obblighi e responsabilita delle parti,
etc.

Incassi Documentari:

Definizione dello strumento in  ambito
contrattuale: Documents against Payment
(D/P) vs Documents against Acceptance (D/A);
obblighi e ruoli delle banche nel rispetto della
normativa URC Pubbl. 522 ICC; Azioni, awvisi
e procedure quando il pagamento non viene
effettuato; Documents against Acceptance:
come smobilizzare il credito sottostante; come
strutturare la Bill of Exchange (tratta); La gestione
degli interessi, delle spese e delle commissioni
bancarie; la gestione dei seguenti aspetti:
“Creation of Documents”, “payment in local and
in foreign currency”, “partial payments”, “protest”
e “case-of-need”; come definire correttamente le
“collection instructions” alla banca.

Crediti Documentari:

Definizione LC in ambito contrattuale, analisi
testo LC, proposta di eventuali modifiche, ricerca
banca confermante, obblighi e responsabilita
delle banche, valutazione conformita documenti
rispetto alla normativa UCP 600 ICC e alla Prassi
Bancaria Internazionale Uniforme, analisi awiso
di rifiuto delle banche, gestione eventuale
contenzioso con la banca in merito a discordanze,
comunicazioni, ecc.

Garanzie Bancarie Internazionali e Stand

By Letter of Credit:

Definizione LG/Standby Letter of Credit in
ambito contrattuale, analisi testo LG/Standby
Letter of Credit, proposta di eventuali modifiche/
integrazioni/clausole, ricerca banca confermante
(o banca garante), obblighi e responsabilita delle
banche, valutazione conformita dei documenti
rispetto alle normative UCP 600/ISP98/URDG 758
ICC, gestione processo di escussione, gestione
eventuale contenzioso con la banca in merito a
discordanze, comunicazioni, ecc.

Bank Payment Obligation (BPO):
Supporto completo nella gestione dello
strumento: definizione contrattuale con il cliente,
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ricerca Obligor Bank/Recipient Bank, ricerca banca
per l'emissione di una “silent confirmation” (o
“silent obligation”), analisi della contrattualistica,
definizione di una Baseline, modifica della BPO,
supporto nel caso di Data Mismatch, supporto nel
rispetto della normativa URBPO ICC Publication
No. 750;

Assicurazione del credito:

individuazione della soluzione assicurativa piu
consona rispetto alle esigenze delle parti, analisi
contrattualistica, ecc.

Export Financing:

individuazione e gestione dello strumento piu
adeguato per finanziare le esportazioni dei beni
di investimento: forfaiting, linee open, polizze
Sace Spa e relativa Voltura;

Forfaiting:

ricerca forfaiter per lo sconto pro soluto di
LC/promissory notes alle migliori condizioni
di mercato, analisi contrattualistica, gestione
completa dell'operazione;

Prodotti Assicurativi Sace Spa:
individuazione del prodotto assicurativo piu
consono rispetto alle esigenze delle parti.

Nellambito della formazione, lo Studio Del
Sorbo si propone come partner formativo sulle
tematiche  legate  allinternazionalizzazione
dimpresa, progettando e coordinando percorsi
formativi strutturati secondo le specifiche
esigenze del committente.

I destinatari possono  essere  operatori
commerciali, addetti agli uffici export, bancari,
export managers o giovani studenti.

L'offerta formativa aggiornata dello Studio Del
Sorbo é disponibile sul nostro sito web:
www.studiodelsorbo.it

Lo Studio Del Sorbo offre inoltre servizi per la pre-
parazione di articoli sulle tecniche di commercio
estero e coordinamento scientifico per pubblica-
zioni sulle tecniche di commercio internazionale.

Obiettivo

“Zero Discrepancy™
assistenza per

la gestione operativa
delle Lettere di Credito




Lo Studio Del Sorbo propone un innovativo
servizio di assistenza tecnica per la gestione

operativa delle Lettere di Credito.
Il servizio comprende:

Eventuale  coinvolgimento  nell'accordo
commerciale fra le parti per definire, a
monte, le caratteristiche della LC;

Analisi della LC e proposta delle eventuali
modifiche;

Eventuale ricerca della banca confermante;
Produzione dei documenti di pertinenza del
beneficiario dietro presentazione di fattura,
packing list ed ogni altra utile informazione
per produrre i documenti;

Relazione con enti terzi (spedizioniere,
societa di ispezione, ecc.) per la produzione
dei documenti di loro pertinenza;
Preparazione di bozze di documenti da
produrre a cura di enti terzi come CCIAA;
Analisi dei documenti prodotti da terzi (per
es. Eurl1, ATR, Certificati di Assicurazione,
Certificati di Ispezione, ecc.) dove non &
possibile produrre bozze di cui sopra;
Eventuale presentazione dei documenti in
banca per conto del beneficiario;

Eventuale gestione del contenzioso con la
banca in merito a discrepanze, normative, ecc.

Vantaggi:

« azzeramento delle c.d. discrepancy fee;

e minimizzazione delle commissioni bancarie;

« pagamenti certi e “on time";

riduzione della DSO (Days Sales Outstanding);

« ottimizzazione della tesoreria aziendale;

ottimizzazione della relazione commerciale col

cliente;

« ottimale gestione delle risorse umane interne,
destinabili ad altre funzioni.

Funzionamento operativo:

- definito il credito, lo stesso viene validato dal
consulente;

- il beneficiario spedisce la merce e invia al
consulente la fattura, il packing list e le
informazioni per produrre i documenti;

- il consulente prepara un file pdf (comprensivo
di mandato, eventuale “draft”, dell'extracopia dei
documenti, di comunicazioni fax da inviare
a terzi, ecc.) con tutti i documenti di pertinenza
del beneficiario, nelle copie previste dal
credito ed eventualmente, il modello del
Certificato  di Origine da stampare sul
formulario CCIAA;

- il consulente valida i documenti di enti
terzi (documento di trasporto, di
assicurazione, doganali, di ispezione,
dichiarazioni, ecc.)

- il beneficiario riceve una comunicazione di
istruzioni per il corretto utilizzo del credito
a mezzo email/Pec con i documenti di
pertinenza da stampare e firmare. Il
beneficiario riceve i documenti originali dagli
enti terzi e consegna i documenti in banca.
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